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Celli innovation for Intermet of Things

Transforming companies and competition through
smart and connected products.

Trasformare aziende e concorrenza attraverso
prodotti intelligenti e connessi.

s CELLI

Italian design for better drinking



Smart and connected |
products are transforming
companies and competition.

“Now, for the first time, traditional data sources are being supplemented by
another source-the product itself. Smart, connected products can generate real-time
i that are unp by variety and volume.”

“Data now stands on par with people, technology, and capital as a core asset of the
corporation and may become the decisive asset for many businesses.”

| prodotti intelligenti e connessi stanno trasformando
le aziende e la concorrenza.

'0qgi per la prima volta, le fonti tradizionali di dati sono integrate d
1 prodotti intelligenti e connessi sono in grado di generare informazioni in tempo reale in
una varieta e un volume senza precedenti.”

altra fonte — il prodotto stesso.

“Oggi i dati costituiscono un patrimonio fondamentale delle imprese, al pari di persone, tecnologia e
capitale, e possono diventare I'elemento decisivo per molte di loro."

With a widespread network of higl ualified technicians and a
forty-year experience in the business, Celli — system manufacturer and

o service operator — turns the partnership with the beverage company into

.
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3 ® real asset management through IntelliDraught.
I n e I 2 All this with a clear focus: customers & consumers!
CONNECTED DRAUG HT Grazie a una rete capillare di tecnici altamente qualificati e a quarant'anni di
SOLUTIONS |

anti e fornitore di servizi — trasforma
management vero e
tori.
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InteliDraught beneficianes

| beneficiari di IntelliDraught

Technical assistance

Assistenza tecnica

- Top-level service - Pushdown downtime machine - Service costs reduction

Servizio di eccellenza - Riduzione dei fermi macchina - Riduzione del costo dell assistenza

Marketing & consumers
Marketing e consumatori
— - Real-time valuable information on consumption habits - Pioneering

marketing initiatives aimed at consumer engagement - POS traffic increase
Brand image enhancement

SUPPLY

CHAIN/
OPERATIONS

Informazioni preziose in temy
denti volte a coinvol

reale sulle abitudini i consumo - Iniziative di markeling
e i consumatori - Aumento del traffico nel punto vendita

Point of sale owner

Proprietario del punto vendita

Control and optimization of the business - Better service received and
product quality control - Sales increase by reduced downtimes and digital
mktg actions

Controllo e ottimizzazione del business - Miglioramento del servizio ricevuto e del controllo
lei prodotti - Aumento del fatturato grazie alla riduzione dei tempi morti e alle attivita
marketing

EQUIPMENT
SUPPLIER by
FORNITORE

DI EQUIPMENT

Supply chain / operations

Supply chain / operations

- Production planning optimization through sell-out data - Reduced stock
shortages - Improvement of beer freshness and quality - Asset control

- Pianificazione ottimizzata della produzione grazie ai dati di sell-out - Riduzione delle rotture
di stock - Miglioramento della hezza e della qualita della bira - Controlio degli asset

Equipment supplier

| Fornitore di equipment

System engineering improvement - Brewery-supplier relationship development

- Miglioramento della tecnologia degli impianti - Sviluppo della relazione tra birrificio e fornitore



imtelli.  Value proposition nteliDraught
°® o Value propsiton advanced analytics report

: INTELLIDRAUGHT PLATFORM (EDGE Rapporto di analisi avanzata IntelliDraught
\ . A INTELLIGENCE & DATA PLATFORM)
) ; Piattaforma IntelliDraught SALES FATTURATO
‘ (edge intelligence e piattaforma dati) Point of Sales insight Informazioni sul Punto vendita
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